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DETAIL TUGAS 
Judul Tugas ANALISA TITIK IMPAS & TARGET PENJUALAN 

Tipe Tugas TEAM 
Tahap Aktivitas PERENCANAAN BISNIS 

Departemen SELURUH DEPARTEMEN 

Durasi 1 PERTEMUAN, 1 JAM PELAJARAN 

TUJUAN PEMBELAJARAN OUTPUT 

•  Analisa titik impas dan target penjualan 

 
Pendahuluan 
Dalam mendapatkan keuntungan, perusahaan harus dapt menjual produk/jasanya sesuai target 
penjualan dengan nilai diatas biaya total dalam periode tertentu. Untuk menentukan target penjualan, 
perusahaan dapat melakukan analisa titik impas. Setelah diketahui target penjualan perusahaan 
dapat melakukan estimasi jumlah persediaan barang yang dibutuhkan. 

No AKTIFITAS 

1 Fasilitator akan menerangkan tujuan dan tahapan analisa titik impas. Format/ template titik 
impas dapat diunduh melalui link pada bagian “TEMPLATE” Portal (id.penworldwide.org)  

2 
Masing-masing departemen diarahkan untuk membuat analisa titik impas menggunakan 
format titik impas yang tersedia. Informasi dasar yang perlu dipersiapkan adalah: 1) Harga jual 
rata-rata per produk/jasa, 2) Biaya variabel rata-rata, dan 3) Biaya tetap tahunan.  

3 
Masing-masing departemen akan mempresentasikan hasil perhitungan titik impasnya dan 
rekomendasi untuk target penjualan. Jika titik impas terlalu tinggi, perusahaan dapat 
berdiskusi kembali untuk mengurangi pos anggaran yang terlalu tinggi. 

4 
Jika hasil perhitungan titik impas dan target penjualan sudah sesuai dengan 
keinginan perusahaan, perusahaan dapat menentukan jumlah persediaan barang 
(inventory) dan mengisi jumlah persediaan barang di anggaran perusahaaan. Jumlah 
persediaan barang menyesuaikan dengan target penjualan barang. 

5 Cek kembali setiap komponen anggaran perusahaan dari kesalahan perhitungan dan 
tautan. 
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1. Break Even Analysis Template – LINK  

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1ajOsnrYlUxzTm8U6AZVsvoQ-tL0a10EN/edit?gid=374873523#gid=374873523

